Conecta y vendé mas:
inteligencia artificial al servicio
de tu negocio

Impulsa tu estrategia comercial con IA
generativa, paso a paso y con
proposito

90 minutos para transformar tu forma de vender



iBienvenidos!
Dinamica de inicio:

";Cual es tu mayor pérdida de tiempo en el proceso
de ventas?™

Comparti en el chat.

e Tumayor frustracion comercial




Agenda

oll &

Diagnostico rapido 4 Quick Wins con Framework M.E.D.1.O.
DX ?

Tu plan de accidon para manana Preguntas y respuestas

Objetivo: 4 herramientas listas para usar YA

/IBN



Problemas que todos compartimos

= Investigar prospectos: Tiempo £ Mensajes genéricos: Poca respuesta
Follow-ups olvidados: prospectos perdidos =+ Objeciones repetitivas: Sin respuestas
preparadas

cTe suena familiar?



IA en Ventas: 3 Conceptos Clave

Personalizacion a escala

Un mensaje unico para cada prospect en Procesos smart, no roboticos
No te reemplaza, te potencia minutos

/BN



El Framework M.E.D.I.O.

o\ 0 i
ercado - Investigacion strategia - Mensajes que ireccion - Gestion con datos
inteligente conectan
< @
mplementacion - Herramientas accesibles peracion - Ejecucion optimizada

Proximos 60 min = 4 Quick Wins aplicando M.E.D.I.O.



Quick Win #1: Investigacion
EXpress

De 2 horas a 2 minutos por prospect

EL PROMPT MAESTRO:

Actua como un investigador comercial experto. Analiza esta empresa: [NOMBRE
DE LA EMPRESA]. Dame en 5 puntos: 1. Su modelo de negocio principal 2.
Desafios actuales de su industria 3. Decisores clave y sus perfiles LinkedIn 4.
Timing ideal para contactar 5. Angle de aproximacion mas efectivo Sé
especifico para una primera conversacion.




EJERCICIO: Usa el Prompt
Ahora

E' Al Res,

M Results

il

0]

@

Abri ChatGPT, Gemini o Claude

02

Copia el prompt

03

Reemplaza [NOMBRE DE LA EMPRESA] con un prospect real

O4

Ejecutar

Comparti en el chat: ;Qué descubriste que no sabias?




Lo que acabas de lograr:

Insights especificos de la industria
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Quick Win #2: Forecast
Inteligente

De intuicion a datos predictivos

PROMPT PARA ANALISIS DE PIPELINE:

Analiza mi pipeline de ventas actual: LEADS ACTUALES: - [Cliente A]: S[monto],
etapa [X], Ultimo contacto [fecha] - [Cliente B]: S[monto], etapa [Y], ultimo
contacto [fecha] Dame: 1. Probabilidad de cierre para cada uno (%) 2. Forecast
realista para proximos 30 dias 3. 3 acciones especificas para acelerar el cierre 4.
Cual priorizar y por que




EJERCICIO: Analiza tu
Pipeline

5 minutos:

Ol 02

Toma tus 3 principales leads  Usa el prompt con datos
activos reales

03

Anota las 3 acciones que te sugiera

Resultado: Tendras tu plan comercial para esta
semana



Quick Win #3: Personalizacion
Masiva

Un mensaje unico para cada prospect

PROMPT PERSONALIZACION:

Creda un mensaje de LinkedIn para [NOMBRE] que es [CARGO] en [EMPRESA].
Contexto: - Su empresa: [breve descripcion] - Mi servicio: [qué ofreces] -
Objetivo: conseguir una llamada de 15 minutos - Tono: profesional pero cercano
- Extension: maximo 80 palabras Inclui: 1. Referencia especifica a su empresa/rol
2. Insight valioso 3. Call-to-action claro 4. Evita sonar como pitch de ventas

Linkedin

in

personalzed Message

Aprfor un Message 3
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EJERCICIO: Crea 3 Mensajes Personalizados

10 minutos para crear:

Mensaje 1: Prospect de LinkedIn Mensaje 2: Lead frio que no
que te interesa respondio

Objetivo: 3 mensajes unicos, listos para enviar

Mensaje 3: Referido que te dieron



Quick Win #4: Manejo de
Objeciones

Converti "NO" en conversacion

PROMPT ANTI-OBJECIONES:

Mi prospect dice: "[OBJECION TEXTUAL]" Contexto: - Servicio: [descripcion
breve] - Etapa de venta: [primera llamada/propuesta/negociacion] - Perfil del
cliente: [tamanfio, industria, rol] Dame una respuesta que: 1. Valide su
preocupacion 2. Re plante la objecion positivamente 3. Incluya ejemplo o caso
similar 4. Termine con pregunta para seguir conversando 5. Sea maximo 60
palabras habladas




EJERCICIO: Desarma tus 3 Objeciones Tipicas

10 minutos:

Prepara respuestas para:
"No tenemos tiempo"

Resultado: Banco de respuestas listas para usar

/BN




Y Acabas de dominar:

&>
Quick Win #1: Investigacion en 2 minutos Quick Win #2: Forecast predictivo
®
Quick Win #3: Mensajes personalizados a escala Quick Win #4: Respuestas poderosas a
objeciones

¢;Cual vas a usar primero manana?



X Tus 4 Prompts Esenciales

1

INVESTIGACION EXPRESS

"Investiga [EMPRESA] y dame los 3 datos mas relevantes para una
primera conversacion comercial”

3

RESPUESTA A OBJECIONES

"El cliente dice: '[OBJECION]'. Dame respuesta empética de 40
palabras”

2

PERSONALIZACION RAPIDA

"Personaliza este mensaje para [NOMBRE] en [EMPRESA]: '[TU
MENSAJE]"

A

FOLLOW-UP INTELIGENTE

"Follow-up para quien no respondié hace [X dias]. Persistente
pero no molesto”



Stack Minimo para Empezar YA

» Investigaciony Gemini » Analisis de datos y > Escritura persuasiva y
contenido estrategia scripts

TU CRM ACTUAL + Los 4 prompts =

Configuracion: Guarda los prompts como plantillas en tu teléfono
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Tu Roadmap de 30 Dias

SEMANA 1: Adopcién Basica 1
e Usa1prompt diariamente
e Meta: Ahorrar 30 min/dia
2 SEMANA 2: Personalizacion

e Adapta prompts atuindustria

. L e Meta: 50% mensajes personalizados
SEMANA 3: Automatizacion 3

Secuencias simples de follow-up

Meta: 80% seguimientos automatizados L. ..
4 SEMANA 4: Optimizacion

e Mediyrefina

e Meta: +20% tasa de respuesta



1l Los 5 Numeros a Trackear

30+ +15% +25%

Tiempo ahorrado diario Tasa de respuesta Reuniones/semana

(objetivo: 30+ min) (objetivo: +15%) (objetivo: +25%)

+30%

Propuestas enviadas

(objetivo: +30%)

¢Cual es tu métrica prioritaria?

-70%
Tiempo de investigacion

(objetivo: -70%)
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@ Antes de irte...

Completa esta frase:

“MaRAana a las [HORA] voy a usar IA para [ACCION
ESPECIFICA] con [CLIENTE/PROSPECT] y mi
objetivo es [RESULTADO MEDIBLE]"

Ejemplo: "Manana a las 9 AM voy a investigar con IA 5 prospectos nuevos y mi
objetivo es enviar 5 mensajes personalizados antes de las 11 AM”

-/ Escribilo en el chat ahora




4 ;Listo para vender mas inteligentemente?

TUS PROXIMOS PASOS:

Ol 02

HOY: Guarda los 4 prompts en tu movil MANANA: Ejecuta tu compromiso publico
03 04

ESTA SEMANA: Usa 1 prompt diario EN 30 DIAS: Medi tus resultados
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Mantengamos el contacto:

Email: rogelio@gorileo.com] WhatsApp: 6043-0785

LinkedIn: Rogelio Umana Martinez Web: gorileo.com

Recorda: La IA no reemplaza tu experiencia,

/IBN


mailto:rogelio@gorileo.com

