Crédito sin temores: :
¢Como prepararse para
que el financiamiento
impulse a su empresa?

Yendry Herrera




:DE QUE CONVERSAREMOS?

Esta charla busca ayudar a comprender el
proceso de crédito desde adentro:
algunos mitos que existen, qué evallan
los bancos, cdmo organizar la informacion
y qué consejos seguir para aumentar las
posibilidades de aprobacion.

El  financiamiento no debe ser un
obstaculo, es una oportunidad para hacer
realidad en tu negocio cosas en menor
tiempo.




Lo que creemos vs lo que ha cambiado
Rompiendo mitos sobre el financiamiento

%

El BN tiene productos para micro y pequenas
empresas

Los bancos solo prestan a empresas
grandes

Existen opciones sin garantia real, como los
créditos con pagaré

Solo si tengo garantias reales, como una

hipoteca
Pedir un crédito es muy complicado Con buena preparacion, el tramite puede ser agil

Se puede presentar informacién financiera
basica, siempre que sea ordenaday clara

Si no tengo estados financieros, no
califico

La formalizaciéon es un camino, no un requisito
absoluto

Me rechazan porque soy informal o
emprendedor

Las tasas de interés en el BN son empresariales,
Es muy caro

TRANSFORMAMOS SUENDS

EN REALIDADES
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El primer paso para acceder al crédito es dejar atras los mitos y prepararse.



¢Como evalua el banco tu solicitud?

Valoracién - Valoracion

Cuantitativa Cualitativa .
¢ Qué vemos

a2 . 4 )
Capacidad de pago Z@B Voluntad los bancos al
¢:Me puede pagar? de,p 490 , °
Flujos del negocio ¢Por que me pagara? a n a I IZa Y U n
L ) L Motivadores ) Y .
) X , — crédito?
Ingresos Entrevista/Visita
Gastos/costos > <
Deudas Entorno
Garantia 5 4
- ) 4 N
Referencias
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TRANSFORMAMOS SUENDS
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Las 5 C del crédito

¢Puede ¢Tienebuena (Coémo esta ¢Qué ¢Cuanto necesita
pagar? reputacidon? hoy el negocio?  respaldo y para qué?
Flujo de Historial Nivel de tiene? Destino del
ingresos y credificio inversidn,  Garantias créditoy
gastos propia, conocimienito
deudas dé la actividad

Buscamos que el crédito sea una herramienta
segura para su hegocio
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¢La reputacion en una
empresa es importante?
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g Y de negocio de largo plazo.

mNEGOCIO

¢ Qué gano como empresa al tener
un buen historial crediticio?

Acceso a mejores Mayor confianza en
condiciones de bancos y proveedores
financiamiento. que ofrecen crédito.

Afianza relaciones con Reputacién financiera
clientesy solida como un activo
colaboradores intangible.

!é;' El historial crediticio es una forma en que las empresas
@& crean relaciones de confianza traducido en relaciones




. Qué es el historial
crediticio?

* Es el registro del comportamiento financiero de una
empresa.

* Incluye informaciéon sobre pagos, deudas vy
cumplimiento de obligaciones.

 Permite a las instituciones financieras evaluar la SALUD
reputacion y el riesgo moral de la empresa. FINANCIERA
* No debe verse como un requisito, es una medicion
L DEL NEGOCIO

de gestion de la empresa.

TRANSFORMAMOS %Nt%
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Prepararse para la entrevista...

¢ Qué

Historia

¢Como?

;. Como inicidé su empresa? (historia)
;. Coémo participa la familia?

¢ Qué buscamos saber?

Motivadores para iniciar el negocioy
continuidad.

Facilidad para
describir su proyecto

:En qué consiste su empresa?

Que se comprenda con claridad
Debe concordar con el plan de inversion

Experiencia y
conocimiento

;Hace cuéanto realiza la actividad? Qué experiencia
ha tenido ;Ha realizado algun curso o
capacitacion?

Conocer en la practica y técnica cuanto
conoce de la actividad

Muestra compromiso

;Qué aportes ha realizado por su cuenta? ; Cuales
son los planes a futuro del negocio?

Medir cuanto apuestas por su negocio.

Plan de inversion y
uso de recursos

;Para qué necesita el dinero?
. Como llegd a ese monto?

Saber si es claro y realista.
El negocio es diferenciador

Conocimiento del
mercado

;De donde obtiene sus insumos?
:Cual es sumercado meta y competencia?

Sabemos si es comercializable.

Ganancia

;Como calcula el precio? ;Cuanto vende o espera
vender? ;Cuales son sus principales gastos?

Tener la base para nuestra capacidad de

TrRANSFORMAMos SUENDS

EN REALIDADES

PARA IMPULSAR EL
DESARROLLO NACIONAL

/BN




¢ Qué informacion basica se necesita?

* Ingresos mensuales: ;cuanto vendes?
» Gastos mensuales: alquiler, servicios,
compras, salarios.
Prepararse para » Utilidad: lo que queda después de

presentar la pagar gastos.
informacion + Flujo de caja: cuando entra y sale el

dinero.

e Deudas actuales: si tienes otros
créditos o compromisos.

TRANSFORMAMOS %Nﬂf
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¢Como puedo presentar esta informacion si no tengo
estados financieros formales?

* Puedes usar una hoja de célculo sencilla o una libreta de apuntes.
* Llevar un registro de ventas y gastos diarios.

Separar las finanzas del negocio y las personales.

Usar herramientas como Mito disponible en Pyme Nauta.

Tener el apoyo del contador.

Errores comunes

LY e Mezclar ingresos personales con los del negocio.
'O' e No tener registros.

e No saber cuanto ganas realmente.

e No tener claro para qué necesitas el crédito.

El negocio nos termina de hablar a través de los numeros. Aunque sean

simples, deben estar claros
TRANSFORMAMOS %ﬁ%
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Consejo y soluciones
adicionales



3 cosas que debemos revisar
antes de pedir un crédito \

Gestion de la liquidez
=

Historial crediticio

" FIN%\I.I\\IL('E{ERA
. I 1
Cuidar el endeudamiento DEL NEGOCIO

|
La decision de tomar un crédito no podemos dejarsela al banco 'Q'




Soluciones para
gestion de dinero
de la empresa

« C(Claridad entoma de

o e . il B |
decisiones relacionado a o s

la liquidez.
e Creaorden.
e« Gestidn del ciclo efectivo.

« Digitalizo el efectivo /
recibo y hago pagos.

* Reduzco riesgos por
manejo de dinero o
poca/nula trazabilidad.

Dia a dia

Cuentas de  ahorro vy
corrientes.

Cuentas otras monedas.
Tarjeta débito PYME.
Internet Banking y BN Mouvil.
Sobres electroénicos.

Mediano plazo.

Ahorro programado.

Rendimientos

Inversion con certificados a la
vista, de depdsito a plazo y
fondos de inversidn.

Planes de pension.




*Si ya tenemos historial hay que
cuidarlo usando el crédito de
forma responsable.

* Abrir productos financieros
o~z basicos. Una cuenta PYME vy tarjeta
¢Como mantenero de crédito empresarial ‘es una
construir su excelente solucidon para iniciar.

historial? | |
® I\/Iantener orden fmanuero.

* Solicitar el reporte del CIC.

TRANSFORMAMOS %Nt%
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Cuidado con el
sobre-endeudamiento

El crédito es una herramienta
util para crecer, pero cuando se
usa sin control, puede
convertirse en un problema.

El sobre endeudamiento ocurre
cuando una empresa adquiere
mas obligaciones de las que
puede pagar con sus ingresos.

Un error comun es querer

arreglar problema de gestion
de liquidez con mas deuda

. Qué seiales deben alertarme sobre
la salud financiera del negocio?

Pagos atrasados frecuentes.

Uso de un crédito para pagar otro.
Dificultad  para  cubrir  gastos
operativos sin financiamiento.

Afectar el historial crediticio tiene
consecuencias... lo mejor es acercarse a la
institucion financiera para hacer un arreglo
de pago, refundicién o re-estructuracion.

srormamos SYENDS
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Conocimiento de la actividad. Si es una persona juridica, debe incluir:
Copia de la cedula de identidad. Personeria juridica vigente.

Informacion de ingresos y gastos del Copia de la cedula de identidad

negocio. del representante legal de la empresa.
Descripcion de la empresa y de para que Copia del acta de constitucion de la
necesita el préstamo. persona juridica.

Permisos y contratos para el buen Certificacion de composicion accionaria y
funcionamiento de la empresa (cuando autorizacion de |la Asamblea de Socios
los requiera). para contraer deudas.

Garantia a satisfaccion del Banco: Informacion financiera.

hipoteca, prenda, fiadores, inversiones,
fondos de garantias y pagare.

Como cada negocio es distinto, podran haber requisitos

adicionales a solicitud de tu ejecutivo PYME. .
EN REALIDADES

PARA IMPULSAR EL
DESARROLLO NACIONAL




Algunas conclusiones

* La decisién de financiamiento es la respuesta a conocer la salud
financiera de la empresa.

* El banco necesita entender tu negocio, no numeros perfectos.

Registros simples son suficientes si nos muestran cémo manejas tu
negocio.

 Presentar informacion clara y organizada genera confianza.
« Capacidad y voluntad de pago son la base de |la evaluacion.

* Preparacién y transparencia reducen riesgos y temores. Tener
documentos listos y explicar el uso del crédito.

TRANSFORMAMOS %Nt%
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Algunos extra...

TRANSFORMAMOS SUENDS
EN REALIDADES ‘ BN
DESARROLLO NACIONAL



www.bncr.fi.cr
Seccion Pymes
Mi Negocio

¢°,Se ha pregu ntado en
2 t
e n Cu e nt ra s u ]‘/ | Q_ Transparencia  Sostenibilidad Tutoriales BN Citas y Ubicaciones BN Blog MASBNFICIOS BN Shop
y ¥
]/ | 1‘ BN
' B i
'

Personas PYMES Corporativo ABRIR CUENTA BANCA EN LINEA

empresa?

Descubralo de la mano de
un experto: qué esperar en -

ca d a eta p a y re Ci b a e e pf”’ P,:ypzxﬁsljly".:p' ke SZ?:‘GE?VZS.ZZ?."eegleciifféfm
consejos para la toma de

decisiones y material de
apoyo.

Ver mas Ver mas Ver mas
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http://www.bncr.fi.cr/

Contamos con ejecutivos
especializados que le atenderan de
manera personalizada, para
conocer sus necesidades y
brindarle soluciones adecuadas y
oportunas.

Su Asesor Pyme le apoyard en la
gestion de otras necesidades
adicionales al crédito, como ahorro,
inversion y  financiamiento para
vivienda o) vehiculo, gastos
personales, entre otros.

Queremos ser
su principal

Contacte a un ejecutivo de BN Pymes
por medio de nuestro sitio web

www.bncr.fi.cr también puede aliado
solicitar su crédito en

https://www.bncr.fi.cr/solicitar-

credito-pymes o visitando nuestras

sucursales. —

EN REALIDADES
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Gracias
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